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お申込はFAXで。

FAX03-3659-7077 ℡03-3659-7703
㈱五十嵐コンサルティングオフィス 「町コン」（中小企業戦略コンサルタント）

■利益性の原則を知り、戦略をマスターすると経常利益は3倍になる！

五十嵐 勉

時間 主な内容

第1講座 ・現状認識
  １人当たりの利益、損益余裕率、１人当たりの自己資本額

13：15～14：50 ・経営の全体像と経営の構成要因
　経営の目的は？　利益性の原則とは？

・商品、地域、業界客層対策
　「２つ」の決め方がポイント

第2講座 ・願望と熱意
　会社の命と人の命に別状がなければ、試しにやってみる！

15：00～16：50 ・戦略と戦術　（ランチェスター法則）
　第１法則と第２法則の違い。知恵と工夫が大事

・強者の戦略と弱者の戦略
　差別化とは戦わずして勝つこと

休憩

講師
「町コン」

五十嵐 勉
中小企業戦略コンサルタント

東京の下町から元気を発信！を信条に、下町
を活動範囲としている社員100人以下の経営
者への経営戦略のコンサルティングをしている。
東京商工会議所、船井総合研究所等講演多
数。難しいことをわかり易く話すと定評。

「経営者の悩み、59分で解決します！」という
町医者的なコンサルタント、通称「町コン」。「町
コン」は日本で五十嵐ただ一人。

「会社は潰れるようにできている」～小さな
会社はランチェスター法則で勝ち抜きなさい～
（中経出版：1575円）

「セミナー参加申込書」

〒133-0051東京都江戸川区北小岩６－２１－５ URL:http://www.igarashireport.com

お申込された方は、詳細な内容と会場の地図をお送りします。

「何をすればいいのか、よくわからない。毎日が忙しく、気がついたら給料の支払日・・・。」閉塞感の中

で、経営の全体像を理解し、経営の構成要因をはっきりつかめば、迷いがなくなります。さらにラン

チェスター法則による「競争の戦略」を経営に応用すると業績は必ず良くなり、経常利益が3倍になり

ます。経営の「目的」「目標」、そして「利益性の原則」「戦略」をわかりやすく解説します。

問合せ先

地下鉄御堂筋線「淀屋橋」駅

下車徒歩約5分2月8日（水）13：15～16：50 大阪市中央公会堂

本セミナーは講師の一方通行的な講演ではありません。受講者の方にも意見を述べてもらうディスカッション（参
加型）形式のセミナーです。語り合いますので、異業種の経営者から刺激やヒントが得られ、経営に活かせます。参
加した全員の方の満足度が高いセミナーにしたいため、参加人数を10名までとさせていただきます。

受講料：12,000円（税込） テキスト付 限定10名

◎経営の構成要因のウエイト付けは意識したことなくやっていたので、自分が時間的
にも多くとって力を入れるべきものがはっきりとわかりました。またランチェスターの法則もわかりやすく強者と弱者のが
なぜとるべき行動を変えなければならないか理解できました。

◎競争目標と攻撃目標を分けなければならないというのは、目からウロコでした。現状認識をして、今日学んだことで少
しやるべきことが見えてきました。ありがとうございました。

◎五十嵐先生のご説明がとにかくわかりやすかったです。事例も豊富でした。ランチェスター戦略の基本をあらためて学
ぶことができました。ありがとうございました。

前回受講者の感想

環境の変化による戦略、仕組み作りがわからなくなっている経営者の皆さん！朗報です！！


