
経営とは何か？経営者は何をするべきか？ここに解があります。町コン・ランチェスタービジネスセミナーVOL.１

〒

従業員数 人 ○をつける
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亀戸 東部場所
ご住所

お申込はFAXで。

FAX03-3659-7077 ℡03-3659-7703
㈱五十嵐コンサルティングオフィス 「町コン」（中小企業戦略コンサルタント）

■会社は、トップ（及び管理職）の戦略実力で決まる！
会社は、有形・無形の資源を組み合わせて全体的な仕組みを作って運営しています。この経営の仕組み

を作る社長の戦略実力が高まらないと業績を良くする事はできません。経営の中心部は形がなく、つかみど

ころがないので、とても難しい。まず、「こだわり」や「とらわれ」を捨て、「素直」になることです。次に経営とは

どういうものか、経営の基本原則を押さえ直す必要があります。すると「ハッキリ」「スッキリ」していきます。

前回「経営戦略」セミナー受講者の声 ◎父から社長の座をバトンタッチし、3年経ちましたが、未だに「社長業」がわから
ず、どうやって会社を経営していくか、悩んでいましたが、今回、少し（自社の）型が見えた気がしました。とてもわかり易く、
話がストレス無く、スッーと入ってくる感じでした。あとは行動あるのみ！！ガンバリます！試しにやってみます！！

◎目的・目標がぶれて見失うことが多かった。ランチェスターについて短時間ですごいわかりやすく説明していただけたので
ビックリしました。経営の全体像が見渡せたので貴重な時間でした。

◎経営の構成要因のウエイト付けは意識したことなく経営をやっていたので、自分が時間的にも多くとって力を入れるべきも
のがはっきりと解りました。ランチェスター法則もわかりやすく、強者と弱者がなぜとるべき行動を変えなければならないか理
解できました。

こんな経営者にお薦め
◎同業者と価格競争に巻き込まれている◎やるべき事が多く、どれから着手してよいかわからない
◎差別化を強化したい◎経営戦略の実力を高めたい◎会社をなんとか改善したい

9月16日（金）13：00～16：40 東部フレンド（江戸川区：瑞江）
JR総武線「亀戸」徒歩2分9月14日（水）13：20～17：00 カメリアプラザ（江東区：亀戸）
都営新宿線「瑞江」徒歩2分

講師：「町コン」 五十嵐 勉
東京の下町から元気を発信！を信条に、下町
を活動範囲としている社員100人以下の経営
者への経営戦略のコンサルティングをしている。
東京商工会議所、船井総合研究所等講演多数。
難しいことをわかり易く話すと定評。

「経営者の悩み、59分で解決します！」という町
医者的なコンサルタント、通称「町コン」。 「町
コン」は日本で五十嵐ただ一人。

「会社は潰れるようにできている」～小さな
会社はランチェスター法則で勝ち抜きなさい～
（中経出版：1575円）より好評発売中

3時間40分 受講料12,000円 テキスト付 各会場 限定15名
時間 主な内容

第1講座 ・現状認識
13:20～14：50   １人当たりの利益、損益余裕率、１人当たりの自己資本額

（カメリアプラザ） ・経営の全体像と経営の構成要因
13：00～14：30 　経営の目的は？　利益性の原則とは？

(東部フレンド） ・商品、地域、業界客層対策
　「２つ」の決め方がポイント

第2講座 ・願望と熱意

休憩

「セミナー参加申込書」

〒133-0051東京都江戸川区北小岩６－２１－５ URL:http://www.igarashireport.com

お申込された方は、詳細な内容と会場の地図をお送りします。

問合せ先

15：00～17：00 　会社の命と人の命に別状がなければ、試しにやってみる！

（カメリアプラザ） ・戦略と戦術　（ランチェスター法則）
14：40～16：40 　第１法則と第２法則の違い。知恵と工夫が大事

（東部フレンド） ・強者の戦略と弱者の戦略
　差別化とは戦わずして勝つこと

本セミナーは講師の一方通行的な講演ではありません。受講者の方にも意見を言ってもらうディスカッション（参加
型）形式のセミナーです。語り合いますので、異業種から刺激やヒントが得られ、経営に活かせます。参加人数を
15名までとしますので、今すぐFAXにてお申込みください。

五十嵐 勉


