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五十嵐レポート
アマゾンに挑む

8月 31日 付、日経新間に、「米振興、アマゾンに挑む」という記事。

米調査会社によると2018年米国のネット通販市場に占めるアマゾンのシェ

アは48%。 圧倒的な強さを誇つている。その一方でアマゾンの手が届かない
ニッチな市場にベンチャーが挑戦している。

新興の通販サイトの「ウィッシュ」(日本でも購入できる)。 衣料品、小型電化

製品、家具など、ノンブランド品。特徴は安さ。メーカーと消費者を直接つな

ぐビジネスモデル。メーカー (海外)から配送するため時間がかかる(2～3週

間)。 それでも許容できる「安さ」がある。商品発掘が生命線。

スニーカー専門の「ゴート」。新品から中古まで45,000種類のスニーカーを

扱う。売買が成立した場合、出品者はゴートに商品を送る。そこでゴートは検
査員とAIの画像認識を使い、本物か偽物を確認し、本物と判断したものを買

主に配送する。アマゾンが苦慮しているところを手間をかけることで勝機を見

出した。スニーカー好きが集まる特定のサイトがアマゾンとの違い(客層)。

生鮮食品の宅配「グッドエッグス」。強大化するアマゾンとは真逆で、サンフ

ランシスコなどカルフォルニア洲のベイエリアに販売地域を限定。その日とれ

た地元野菜や卵などを宅配している。地域を集中することで品質も維持でき、

成長軌道に乗つた。

ある中古機器を自社サイトで通販している社長の話。強い競争相手もなく

業績は伸びている。今度は自社サイト以外に通販サイトを活用しようと考えた。

アマゾン、楽天、ヤフーと3社の話を聞いた。3社3様で各々メリット、デメリット

があつた中で、最終的に楽天に出店することになつた。

アマゾンがあまりにも巨大すぎて太刀打ちできないと思いきや、まだまだ隙

間があつたり、アマゾンが苦手なことがある。

記事に載つた企業から学ぶことが多々ある。ビジネスチャンスはどこにでも

ある。それに気づくかどうか。行動するかどうか。

ネーになると銀行に行かなくなる。このままでは消えていく運命か3くヽ運命か3

妄想が狂わす人生

我々は妄想のせいで、自分の「能力に器」に穴を開けます。

妄想のおかげで、これまでできたこともできなくなり、

もつていた能力を失つたりして、

人生の歯車が狂 うことも珍しくありません。

妄想をやめること。つまり、「過去」と「将来」に心をさまよわせず、

いまに気づいて生きること。

それこそ、ブッダの説かれた「能力向上」の秘訣です。

妄想を辞めるために、気づきを精進させるのです。

心を暴走させることなく、いまの瞬間に付けておく訓練をすることです。

rブッダの教え一日―話」(PHP研究所/アルボムッレ・スマナサーラ)より

●『戦略社長塾東京」小岩校 毎週日曜日・水曜日 午前10時～12時

●『戦略社長塾東京」小岩校 土曜隔週(第 2・第4)午後2時～6時

●「戦略社長塾東京」銀座校、武蔵村山校、豊岡校 開講中。
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